Kursstruktur: Starta eget med Al

Kurslangd: 10 veckor
Format: Veckovisa moduler med interaktiva évningar, videolektioner och veckovisa

gruppcoaching-sessioner.
Vecka 1: Introduktion till AI och foretagande

e Al-Introduktion & ChatGPT - Lar dig grunderna i Al och hur du kan anvanda ChatGPT for
att forbattra din affarsresa.
e Val av bolagsform och registreringsprocess - Grundlaggande val och steg for

foretagsregistrering.
Vecka 2: Bokforing och ekonomihantering

¢ Grundldggande bokforingsprinciper - Dubbel bokforing.

e Bokforingsprogram - Oversikt och évningar med program som &r Al styrda
Vecka 3: Hitta din nisch

e Utforska styrkor och passioner med Al - Anvand Al-verktyg for att identifiera en lamplig

nisch for ditt foretag.
Vecka 4: Skapa din affarsplan

e Affarsplanering - Utveckla en genomtankt affarsplan.

e Marknadsforingsstrategier - Lar dig att na ut till din malgrupp effektivt.
Vecka 5: Konkurrensanalys och positionering

e Marknadsanalys - Forsta din marknad och konkurrenterna.

e Positionera Ditt Foretag - Strategier for att sticka ut.
Vecka 6: Forsaljningstrattar och innehallsmarknadsforing

e Skapa Forsaljningstrattar - Strukturera dina erbjudanden.

e Engagerande innehall - Hur du skapar innehall som omvandlar besckare till kunder.
Vecka 7: Branding och sociala Medier

e Bygga Ditt Varumarke - Skapa en stark narvaro fran start.

e Innehall for Sociala Medier - Anpassa och optimerar innehall for olika plattformar.

Vecka 8: Lead Magnets och nyhetsbrev



e Skapa Lead Magnets - Attraktiva erbjudanden som lockar kunder.
o Effektiva Nyhetsbrev - Konsten att skapa nyhetsbrev som starker relationer och driver

forsaljning.
Vecka 9: Avancerade forsaljningsstrategier

e Tripwire-strategier - Sma erbjudanden som leder till storre forsaljning.

e Fordjupad digital marknadsforing - Taktiker for att forbattra online-narvaro.
Vecka 10: Avslutning och framtidsplanering

e Naitverkande och mentorskap - Anvanda natverk for att bygga och starka ditt varumarke.

e Planera for framtiden - Reflektion och strategi for fortsatt tillvaxt.

Denna utokade kursplan ger en omfattande vagledning for blivande foretagare att inte bara
starta ett foretag, utan ocksa att skala upp det med hjialp av moderna marknadsférings- och Al-
tekniker. Varje vecka innehaller strategiskt utformade moduler som bygger pa varandra for att

ge maximalt varde och forbereda deltagarna for framgang.



